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Tagtdglich kann man von den Sorgen der
Mittelstdndler lesen. Klar ist: Auch wenn
Banker den Begriff ,,Kreditklemme* meiden
wie der Teufel das Weihwasser, sind
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Die Albtraum-Aktionare

Viele Aktionire machen ihrem Arger iiber schlechte
Kurse auf der Hauptversammlung Luft, und das ist
ihr gutes Recht. Doch eine kleine Schar von Berufs-
aktiondren missbraucht das Deckmdntelchen des
betrogenen Kleinanlegers fiir eigene Geschifte.
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