
April | 2007      FINANCE4

FINANZIEREN & STRUKTURIEREN

R U B R I K E N
3 Editorial
6 Meldung & Meinung
24 Marktnotizen
45 PEOPLEANDDEALS.DE
56 M&A im Blick
68 Lagebericht
69 Rechtsticker
86 FINANCE-Rechenmaschine
92 BM&A-Nachrichten

S E R V I C E
90 Veranstaltungskalender
98 Ausblick & Impressum

Seite 36 | SCHULDSCHEIN

Renaissance des
Schuldscheins

Die Vorzüge von Schuldscheindarlehen für den

Mittelstand klingen verlockend. Tatsächlich entde-

cken immer mehr Unternehmen die „abgespeckte“ 

Variante des klassischen Schuldscheins für sich.
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Bollwerk DAX?
Blackstone-Chef Stephen Schwarzman hat

die Übernahme eines DAX-Konzerns im

Wert von 50 Milliarden US-Dollar geprüft,

und es kommt zu

immer mehr infor-

mellen Kontakten

zwischen DAX-

Vorständen und

Private-Equity-

Investoren. Ist die

Zeit nun endlich

reif für den lang-

erwarteten ersten

Mega-Buy-out in

Deutschland? Und welchen Großkonzern

könnte es als Ersten treffen? Alle DAX-30-

Konzerne im Buy-out-Check.

PEOPLEANDDEALS.DEPersonalmeldungen
ab Seite 45
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Helmut, der
Starrkopf

Was passiert, wenn ein als

notorisch unzuverlässig

geltender Unternehmer an

eine Handvoll aggressiver 

Hedgefonds gerät? 

Das zeigt die jüngste Über-

nahme von HP Pelzer. 

Die Geschehnisse der letz-

ten zwölf Monate werfen

viele Fragen auf. 
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Ins Netz gegangen
Die Wachstumsstrategie von Syskoplan baut auf Expansion durch

Akquisitionen. Integriert wird dabei kaum, das Unternehmen geht

davon aus, dass die neuen Töchter „stand-alone“ besser funktio-

nieren als mit enger Konzernbindung. Das Konzept ist besonders

für die Zielunternehmen reizvoll, aber wie lange trägt eine solche 

M&A-Strategie?




