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Trust Me! Die Mission
des Jürgen Fitschen

Vor drei Jahren hallte es laut: „Die Deutsche

Bank verlässt den Mittelstand!“ Mittler-

weile hat die Bank mit Jürgen Fitschen 

einen Deutschland-Chef, der Produkt und

Region verbinden soll. Fitschen sprach mit

FINANCE über Fehler der Vergangenheit

und Pläne für die Zukunft.
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Viele Wege
führen nach
Rom

Jeder Vierte hat zu viel be-

zahlt, nur 62 Prozent schaffen

es, Kostensynergien zu he-

ben, dennoch will es fast je-

der wieder machen: Der deut-

sche Mittelstand setzt auf

M&A. Doch die Motive und

die Ausgangssituationen der

einzelnen Unternehmen

könnten unterschiedlicher

kaum sein. 
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Airbag für Manager
Auch der Mittelstand sichert Führungskräfte zu-

nehmend über D&O-Versicherungen ab. Doch 

welche Leistungen sollte eine Managerhaftpflicht

umfassen und wer bietet diese an? Der große

Marktüberblick über D&O-Versicherungen.
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