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Seite 22 | GEWERBEIMMOBILIEN

Ballast abwerfen
Das REIT-Gesetz bringt neue Impulse für die Ausgliederung von 

Immobilienvermögen. In den Bilanzen deutscher Unternehmen

schlummert ein milliardenschweres Immobilienvermögen – in 

vielen Fällen totes Kapital. Mit dem Startschuss für REITs könnte

sich das ändern: Verkäufer können ihre Immobilienbestände

zum halben Kapitalgewinnsteuersatz versilbern.

Seite 64 | POST-MERGER-
INTEGRATION

Die sieben Sünden
Jede zweite M&A-Transaktion misslingt, 

belegen Studien. Selbst M&A-erfahrene

Konzerne vernichten mit Unternehmens-

käufen und Fusionen Wert. Die meisten 

Probleme entstehen in der Integrations-

phase nach dem Kauf. Die sieben Sünden

der Post-Merger-Integration und warum 

sie nicht aussterben.

PEOPLEANDDEALS.DEPersonalmeldungen
ab Seite 46
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Steueralarm
Die geplante Unterneh-

menssteuerreform soll

deutschen Unternehmen

eine Nettoentlastung von

rund 5 Milliarden bringen.

Eine schöne Entlastung –

eigentlich. Wäre da nicht

der Referentenentwurf zur

Gegenfinanzierung: Durch

die Einbeziehung von 

Zinsen, Mieten, Pachten

und Leasingraten in die 

Bemessungsgrundlage der

Gewerbesteuer fühlen sich

Leasing- und Factoring-

gesellschaften existentiell

bedroht. Für Unternehmen

werden innovative Finan-

zierungen ab dem 1. Januar

2008 möglicherweise 

teurer.
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Salzgitter in der Luxusfalle
Salzgitter muss jagen, um am Ende nicht selbst zum Gejagten zu

werden. Der Vorstand des Stahlkonzerns Salzgitter hat ein Luxus-

problem: 3 Milliarden Euro in der Kasse, aber keine Übernahmezie-

le, die seinen hohen Ansprüchen genügen. CEO Wolfgang Leese,

der um jeden Preis vermeiden will, auf dem Höhepunkt des Stahl-

booms eine überbewertete Stahlhütte zu akquirieren, kauft statt-

dessen lieber den Anlagenbauer Klöckner-Werke. Seitdem dreht

sich im Umfeld des Unternehmens (fast) alles um eine Frage: 

Wird Salzgitter aus der Not heraus zum Konglomerat?


