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Fehler zahlen.

FINANCE Oktober | 2003 5

K R E D I T E
42 Der Ton macht die Musik: Mit Banken kommunizieren

P R I V AT E E Q U I T Y
44 „Nischen-MBOs“: Besonderheiten kleiner und 

mittelgroßer Management-Buy-outs
48 Immobilien: Chance für Private-Equity-Investoren?

R E C H T
50 WpÜG: Preisbildung für Stamm- und Vorzugsaktien

R E S T R U K T U R I E R U N G
54 Portfolio aus Pleiten: Aus der Insolvenz kaufen

B E T R I E B L I C H E A LT E R S V E R S O R G U N G
56 Keine Zeit zu verlieren: Der Druck wächst
57 Bilanz optimieren: Rückstellungen auslagern
58 Crompton Corporation: Neues System eingeführt

K A P I T A L S U C H E
62 „Qualizert FrischFisch“: Drei Gründer wollen die 

Marktführerschaft in der Aquakultur

R A H M E N B E D I N G U N G E N
66 Deutschland verliert den Anschluss (Teil 2): 

Schlechtere Bedingungen für VC und Private Equity
68 Giftliste: Geplante Änderungen der Gesellschafter

fremdfinanzierung und Verlustverrechnung

M & A - D I E N S T L E I S T E R
70 Droege & Comp.: Schwierige Kombination aus

Strategieberater und Kapitalgeber
74 Bankhaus Bodensee: Auch kleine Deals 

sind lukrativ

V E N T U R E C A P I T A L
80 Dieselrußfilter: Erfinder sucht Geldgeber

P R O J E K T F I N A N Z I E R U N G
82 Auslandsinvestitionen: Richtig finanzieren

W I R T S C H A F T S A U S K U N F T E I
86 Nachgefragt: Prüfung von Geschäftspartnern

BEWERTEN & PRÜFEN

T I T E LT H E M A
88 Risiko Organhaftung: Wann Managern Klagen drohen

und wie sie sich davor schützen können

U N T E R N E H M E N S W E R T
96 Der Preis ist heiß: Warum sich Verkäufer und Käufer

so schwer über den Preis einigen
98 Der Preis ist richtig: Alukon-Alteigentümer Fritz Gras-

hei berichtet von seinen Erfahrungen beim Verkauf
99 Den richtigen Maßstab wählen: Welche Bewertungs-

methode zu welchem Unternehmen passt

U M S T E L L U N G A U F I F R S
106 Mit IFRS aus der Kreditklemme?: Vor- und Nachteile

der Umstellung für den Mittelstand
108 „Eine extreme Belastung“: Die Paul Hartmann AG hat

die Umstellung auf IAS schon hinter sich
110 Der Countdown läuft: Aber noch nicht einmal das

IFRS-Board ist bereit

M E I N U N G S V E R S C H I E D E N H E I T
112 Muss Rating transparenter werden?

113 FINANCE-Rechenmaschine

R AT I N G
114 Ratingsoftware im Expertentest (Teil 3): R-Cockpit

Heiko Piossek,
CFO der Berentzen-
Gruppe AG

Seite 16

Horst Brandstätter, 
Inhaber der 
Playmobil-Gruppe

Seite 28

Dr. Hans-Peter Wagner,
CFO der 
Paul Hartmann AG

Seite 108

FINANCE-Köpfe

200 Transaktionen
in der M&A-Dealliste

ab Seite 116

FINANZIEREN & STRUKTURIEREN




