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Turbulenzen
Der Markt für Billigflieger

wird enger

Sie sind die Aldis der Lüfte.

Doch kaum sind Billigflieger

wie Ryanair & Co. in den

deutschen Markt eingeflo-

gen, wird ihnen schon ihre

Euphorie verdorben. Ihnen

werden Marktsättigung und

Konsolidierung in drei bis

fünf Jahren vorausgesagt.

Werden dabei Insolvenzen

oder Fusionen und Übernah-

men die Marktbereinigung

dominieren? Wer wird am 

Ende übrig bleiben?
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Ein Manager für 
gewisse Tage

Der Berater ruft dem Unternehmer vom

Rande des Sumpfes zu, wie er diesen

trockenlegen soll. Der Interimsmanager

zieht die Gummistiefel an, marschiert

in den Sumpf und schwingt den Spaten. 

Was Zeitmanager leisten müssen.
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Basel II & Rating
Vor kurzem wurde wohl endgültig ein Kompromiss

für Basel II gefunden. Doch das ist nicht das Ende:

Die Unternehmensfinanzierung befindet sich 

weiterhin im Wandel, und Unternehmer sollten

reagieren. Sonst bleibt Deutschland auf Dauer 

im Abseits stehen.
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