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Unwetter-
gefahr

Was tun Journalisten, wenn

ihnen die Ideen ausgehen?

Sie spekulieren. Das Er-

gebnis waren sieben Vor-

hersagen für 2006, die wir

vor genau einem Jahr tra-

fen: Sie waren viel zu kon-

kret, spekulativ, teilweise

absurd. Für die Redaktion

Grund genug, auch für

2007 eine Langfrist-Wetter-

prognose zu wagen. Einzi-

ge Bedingung der Chef-

redaktion: nur Dinge the-

matisieren, von denen wir

wirklich etwas verstehen.

Hier kommen unsere drei

neuen Prognosen zum den

Themen: das große Ganze,

Geld ausgeben, Fußball. 
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Jahresendrally
Viel ausländisches Kapital und hohe Ver-

kaufsbereitschaft bei Mittelstandsdeals.

Selbst die optimistischsten Prognosen der

Branche wurden übertroffen. Transaktions-

zahlen und realisierte Kaufpreise sind 2006

noch einmal gestiegen, dem anhaltenden

hohen Interesse ausländischer Käufer sei

Dank. Vor allem IT, Medizintechnik und

Technologie standen hoch im Kurs.
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Sand im Getriebe
Die schwache Autokonjunktur zerstört so 

manchen Businessplan. Und so mancher 

Buy-out aus jüngster Zeit fängt an zu wackeln.

Nun sollen sich Banken bei der Neumayer 

Tekfor GmbH von Krediten getrennt haben. 

Die Käufer sind alte Bekannte.
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Zerreißprobe für TUI
Der TUI-Konzern geht schweren Zeiten entgegen. 

Der schwache Aktienkurs stellt das Zwei-Säulen-Konzept

von Konzernchef Frenzel immer stärker in Frage. Eine wachsende

Zahl von Finanzinvestoren und Aktionären fordert die Teilung 

des Konzerns. Das wäre tragisch für TUI und für Hapag Lloyd. 

Aber welche Alternativen hat Frenzel?
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