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Die Rückkehr zur 
Normalität

Die größte Änderung, die das Jahr 2008

dem M&A-Geschäft gebracht hat, liegt wo-

möglich in der Gestaltung von Auktionen.

Nicht mehr allein die Höhe des Preises ist

ausschlaggebend, sondern die Transakti-

onssicherheit, die ein Käufer bieten kann.

Denn die Zurückhaltung der Banken bei ih-

ren Kreditzusagen hat in diesem Jahr viele

Deals platzen lassen. Verlierer des Jahres

waren eindeutig die Finanzinvestoren.

PeopleandDeals.dePersonalmeldungen
ab Seite 44
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Wie tief fallen
wir?

Ein Besuch bei Joe und

Lucy, den gar nicht so

kleinen, sprichwörtlichen

„kleinen Leuten“ in den

USA, hilft zu verstehen, 

was wir derzeit erleben 

und was uns erwartet.

Unser Weihnachtsessay.
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„Die Banken müssen vom
Produktansatz abrücken“

Gerresheimer-CFO Hans-Jürgen Wiecha über

Akquisitionen und Finanzierungen in der Krise.
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Hoffnung Golf
Auf Investorensuche in der Golfregion. In den Golfstaaten, wo das

Öl aus dem Boden sprudelt, scheinen auch in Krisenzeiten die

Geldquellen nicht zu versiegen. Konzerne wie Siemens suchen 

in der Region nach Weißen Rittern. In Dubai, Bahrain und Qatar

geht auch Schaeffler auf Investorensuche, um den Conti-Deal zu

finanzieren. Auch deutsche Mittelständler setzen auf Investoren

aus der Region. Aber wie findet ein Unternehmen den passenden

Investor, und wer bekommt am Golf überhaupt Geld?


